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L’idea



• +12.000 cicloturisti
all’anno  

• Stile BikeSquare lungo 
tutto il percorso

● Punto di partenza 
per l’entroterra (mare 
e montagna)

● Stagione Lunga

● Moltissimi turisti

Ciclovia
TIRRENICA

Ponente

Genova

Cinque Terre

Lunigiana

Capalbio
Maremma

Etruria

Roma

Perchè Tirreno

Cosa vogliamo portare
Eurovelo

Chianti

814 Km

primi in
e-bike

+12000
turisti



I DESIDERI DEL 
CICLOTURISTA

MAMIL GRAVEL

Slow

Adrenalina

Green

Active

Slow

Vivere un’esperienza
“Like a Local”

Il nostro cliente desidera fare un’esperienza

TARGET



Dove posso andare? (Evitare le strade “brutte”)

E se buco?

Dove sono benvenuto? (strutture bike friendly)

Dove posso noleggiare? (negozio aperto? parla le lingue?)

Dove posso ri-caricare?

Le strade hanno la difficoltà giusta?

E se ci sono bambini?

I BISOGNI del  
CICLOTURISTA 
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La proposta di BikeSquare

● Scoprire prodotti locali
● Scoprire strade secondarie 

(no google maps)
● Fermarsi per un pranzo / 

fare una sosta in un luogo 
speciale

● Offrire un’esperienza 
divertente per i le famiglie 
ed i bambini

Experience  
“like a local”

Ti do le dritte di un 
esperto locale

APP Gratuita



BIKESHARING PARTNER BASED

Scalabilità



BikeSquare Business Model

20€/mese

Ogni partner

APP Gratuita
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Risultati 2020
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30%
investimento

50 milioni di clienti
- Condivisone customer base
- Strategia e-mobility
- Green
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2020

2500 noleggi

Noleggi diretti

+3500 noleggi

Tramite Partner
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Crescita della
Piattaforma

Numero di contatti in
Mail Marketing

Numero nuovi utenti sito
Gen 2020 – Set 2020

Numero pagine visualizzate
Gen 2020 – Set 2020

410.421

131.241

6.772

+107%

+132%

+290%

8.600
like



Software Architecture,
Business Development

Massimo Infunti

Marketing, PR, Copywriter, 
Customer Care

Lucia Savino

Social Media Manager, 
Sales, Marketing

Alberto Riva

Senior Developer
Marco Toldo Silvia Cabutto

Partner Care
Luca Cassano
Business Development
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BikeSquare SRLLoc Ciocchini 18I 12060 
Novello CN+39 0173 1996118

bikesquareeu bikesquare.euBikeSquare.eu bikeSquareEU

 
info@bikesquare.eu

http://bikesquare.eu
http://b2b.bikesquare.eu

bikesquare.eu
https://www.facebook.com/BikeSquare.eu/
http://bikesquare.eu/
http://b2b.bikesquare.eu/
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THE BUSINESS MODEL

Tourists arrive in to 
the area 

At the station, he takes a coffee. The 
cafe is a BikeSquare partner

“ever tried a e-bike?”
“Why not”

Use the app,
Unlock the bike, pay, go!

Rich data for the tourists planner
(users, zones, traffic, co2, etc.)

Bike 
Owner
(Investor)

BikeSquare

Partner
(Bar, Museum, Hotel,
BikeShop, etc)

The barman proposes
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